
FIŞA DISCIPLINEI

1.Date despre program

	1.1 Instituţia de învăţământ superior
	 UNIVERSITATEA DIN BUCUREŞTI

	1.2 Facultatea/Departamentul
	 FACULTATEA DE TEOLOGIE ORTODOXĂ

	1.3 Catedra
	 TEOLOGIE SISTEMATICĂ, PRACTICĂ ȘI ARTĂ SARCRĂ

	1.4 Domeniul de studii
	TEOLOGIE

	1.5 Ciclul de studii
	MASTER

	1.6 Programul de studii/Calificarea
	MANAGEMENTUL ECONOMIC ȘI ADMINISTRAREA UNITĂȚILOR BISERICEȘTI






2.Date despre disciplină

	2.1 Denumirea disciplinei
	CONTRACTE CIVILE

	2.2 Titularul activităţilor de curs
	 CIMPOERU DAN

	2.3 Titularul activităţilor de seminar
	 CIMPOERU DAN

	2.4 Anul de studiu
	 II
	2.5 Semestrul
	 I
	2.6 Tipul de evaluare
	E
	2.7 Regimul disciplinei
	obligatoriu






3.Timpul total estimat (ore pe semestru al activităţilor didactice)

	3.1 Număr de ore pe săptămână
	4
	din care: 3.2 curs
	2
	3.3 seminar/laborator
	2

	3.4 Total ore din planul de învăţământ
	56
	din care: 3.5 curs
	28
	3.6 seminar/laborator
	28

	Distribuţia fondului de timp
	ore

	Studiul după manual, suport de curs, bibliografie şi notiţe
	30

	Documentare suplimentară în bibliotecă, pe platformele electronice de specialitate şi pe teren
	28

	Pregătire seminarii/laboratoare, teme, referate, portofolii şi eseuri
	-

	Tutoriat
	3

	Examinări
	1

	Alte activităţi ..................................................
	 -

	3.7 Total ore studiu individual
	62

	3.9 Total ore pe semestru
	80

	3.10 Numărul de credite
	6






4.Precondiţii (acolo unde este cazul)

	4.1 de curriculum
	 -

	4.2 de competenţe
	 -






5.Condiţii (acolo unde este cazul)

	5.1 de desfăşurare a cursului
	sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	5.2 de desfăşurare a seminarului/laboratorului
	sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)






6.Rezultatele învățării

	Cunoștințe
	- Studentul/absolventul descrie sistematic și rațional concepte privind aprofundarea mijloacelor și metodelor de realizare a culturii antreprenoriale
- Absolventul deține informații solide despre interpretarea datelor privind analiza lucidă a necesității cunoașterii cadrului legislativ general și particular, cu privire la culte

	Aptitudini
	· Studentul/absolventul aplică în mod aprofundat teorii și concepte vizând descrierea integrală şi în detaliu a terminologiei privind comportamentul angajaților economici
· Absolventul utilizează idei și argumente specifice, vizând folosirea versatilă a metodelor de evidențiere a prevederilor canonice, a reglementărilor statutare și realităților juridice actuale privind administrarea unităților bisericești

	Responsabilitate și autonomie
	- Absolventul comunică argumentat păreri și idei teologice, face sinteze și poate crea concepte noi pe baza informațiilor folosite în evaluarea critică şi constructivă a procedeelor utilizate în vederea evidențierii unor modele inovative de cercetare și punere în valoare a cadrului juridic actual privind administrația bisericească
- Absolventul acordă asistență responsabilă privind elaborarea unor strategii de selecţie și promovare a soluțiilor realiste de management și marketing, prin folosirea  versatilă a metodelor de evidențiere a cunoașterii și aplicării modalităților de încheiere a contractelor civile, din perspectiva dreptului






7.Conţinuturi

	7.1 Curs
	Metode de predare
	Observaţii

	 1. Contractul ca izvor de obligaţii (I)
Consideraţii generale
Clasificarea contractelor
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 2. Contractul ca izvor de obligaţii (II)
 Încheierea contractelor
 Efectele contractului (puterea obligatorie a contractului)
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 3. Contractul de vânzare (I)
 Noţiunea şi caracterele juridice ale contractului de vânzare
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 4. Contractul de vânzare (II)
 Condiţiile de validitate ale contractului de vânzare
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 5. Contractul de vânzare (III)
 Efectele contractului de vânzare
 Varietăţi de vânzare
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 6. Contractul de locaţiune (I)
 Noţiunea şi caracterele juridice ale contractului de locaţiune
 Condiţiile de validitate ale contractului de locaţiune
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 7. Contractul de locaţiune (II)
 Efectele contractului de locaţiune
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 8. Contractul de locaţiune (III)
 Sulocaţiunea şi cesiunea contractului de locaţiune
 Încetarea contractului de locaţiune
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	9. Contractul de antrepriză
Noţiune
Regimul juridic al contractului de antrepriză
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	10. Contractul de transport
 Noţiunea şi caracterizarea contractului de transport
 Contractul de transport de bunuri
 Contractul de transport de persoane şi bagaje
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	11. Contractul de mandat: mandatul cu reprezentare
 Noţiunea şi condiţiile de validitate 
 Efectele contractului de mandat cu reprezentare
 Încetarea contractului de mandat cu reprezentare
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	12. Contractul de mandat: mandatul fără reprezentare
 Noţiune şi caracterizare
 Contractul de comision
 Contractul de consignaţie
 Contractul de expediţie
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	13. Contractul de împrumut: împrumutul de folosinţă (comodat)
 Noţiune şi caracterizare
 Efectele împrumutului de folosinţă
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	14. Contractul de împrumut: împrumutul de consumaţie
 Noţiune şi caracterizare
 Efectele împrumutului de consumaţie
 Împrumutul cu dobândă
	Prelegere participativă
Dezbateri
Exemplificare
Studiu de caz
Problematizare
	 sală de curs/online (platforma Moodle, Google Meet)

	Bibliografie
Colectiv de autori, Noul Cod civil. Note, corelaţii, explicaţii, Ed. CH Beck, Bucureşti 2011;
Dan Cimpoeru, Contracte civile 2022, suport de curs;
Piperea G. Introducere în dreptul contractelor comerciale, Ed. CH Beck, Bucureşti 2011;
Duţu M., Noul Cod Civil: o etapă importantă în dezvoltarea dreptului român modern, în volumul Noul Cod Civil. Comentarii, Ed. a III-a, revăzută şi adăugită, Ed. Universul juridic, Bucureşti, 2011;
Toader C. Drept civil. Contracte speciale, Editia a III a, Ed. CH Beck, Bucureşti 2008;
Carpenaru, St. D., Drept Comercial Român, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2007;
Georgescu, I.L., 1994, Drept Comercial Român, Lumina Lex Bucuresti;
Angheni, S., Volonciu, M., Stoica, C., Drept comercial, Editura C. H. Beck, Bucureşti 2008
Aubert J.L., Dutilleul F.C., Le contrat: Droit des obligations, Dalloz, 2010
Guilet M.B.  Droit des Contrats et des Contrats Speciaux, Studyrama, 2008
Noul Cod civil adoptat prin Legea nr. 287/2009 (publicată în Monitorul Oficial al României, Partea I, nr. 511 din 24.07.2009), republicat în Monitorul Oficial al României, Partea I, nr. 505 din 15.07.2011, în baza Legii nr. 71/2011 pentru punerea în aplicare a Legii nr. 287/2009, cu modificările și completările ulterioare.

	7.2 Seminar/laborator
	Metode de predare
	Observaţii

	 1. Contractul ca izvor de obligaţii (I)
Consideraţii generale
Clasificarea contractelor
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	  2. Contractul ca izvor de obligaţii (II)
 Încheierea contractelor
 Efectele contractului (puterea obligatorie a contractului)
	  Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	  3. Contractul de vânzare (I)
 Noţiunea şi caracterele juridice ale contractului de vânzare
	  Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	  4. Contractul de vânzare (II)
 Condiţiile de validitate ale contractului de vânzare
	  Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 5. Contractul de vânzare (III)
 Efectele contractului de vânzare
 Varietăţi de vânzare
	  Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 6. Contractul de locaţiune (I)
 Noţiunea şi caracterele juridice ale contractului de locaţiune
 Condiţiile de validitate ale contractului de locaţiune
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 7. Contractul de locaţiune (II)
 Efectele contractului de locaţiune
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 8. Contractul de locaţiune (III)
 Sulocaţiunea şi cesiunea contractului de locaţiune
 Încetarea contractului de locaţiune
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 9. Contractul de antrepriză
Noţiune
Regimul juridic al contractului de antrepriză
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 10. Contractul de transport
 Noţiunea şi caracterizarea contractului de transport
 Contractul de transport de bunuri
 Contractul de transport de persoane şi bagaje
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 11. Contractul de mandat: mandatul cu reprezentare
 Noţiunea şi condiţiile de validitate 
 Efectele contractului de mandat cu reprezentare
 Încetarea contractului de mandat cu reprezentare
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 12. Contractul de mandat: mandatul fără reprezentare
 Noţiune şi caracterizare
 Contractul de comision
 Contractul de consignaţie
 Contractul de expediţie
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	 13. Contractul de împrumut: împrumutul de folosinţă (comodat)
 Noţiune şi caracterizare
 Efectele împrumutului de folosinţă
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	14. Contractul de împrumut: împrumutul de consumaţie
 Noţiune şi caracterizare
 Efectele împrumutului de consumaţie
 Împrumutul cu dobândă
	 Dialog
Exemplificare
Studiu de caz
	 sală de seminar/online (platforma Moodle, Google Meet)

	Bibliografie
Colectiv de autori, Noul Cod civil. Note, corelaţii, explicaţii, Ed. CH Beck, Bucureşti 2011;
Dan Cimpoeru, Contract civile 2022, suport de curs;
Piperea G. Introducere în dreptul contractelor comerciale, Ed. CH Beck, Bucureşti 2011;
Duţu M., Noul Cod Civil: o etapă importantă în dezvoltarea dreptului român modern, în volumul Noul Cod Civil. Comentarii, Ed. a III-a, revăzută şi adăugită, Ed. Universul juridic, Bucureşti, 2011;
Toader C. Drept civil. Contracte speciale, Editia a III a, Ed. CH Beck, Bucureşti 2008;
Carpenaru, St. D., Drept Comercial Român, Ed. Universul Juridic, Bucuresti, 2007;
Georgescu, I.L., 1994, Drept Comercial Român, Lumina Lex Bucuresti;
Angheni, S., Volonciu, M., Stoica, C., Drept comercial, Editura C. H. Beck, Bucureşti 2008
Aubert J.L., Dutilleul F.C., Le contrat: Droit des obligations, Dalloz, 2010
Guilet M.B.  Droit des Contrats et des Contrats Speciaux, Studyrama, 2008
Noul Cod civil adoptat prin Legea nr. 287/2009 (publicată în Monitorul Oficial al României, Partea I, nr. 511 din 24.07.2009), republicat în Monitorul Oficial al României, Partea I, nr. 505 din 15.07.2011, în baza Legii nr. 71/2011 pentru punerea în aplicare a Legii nr. 287/2009, cu modificările și completările ulterioare.





8.Coroborarea conţinuturilor disciplinei cu aşteptările reprezentanţilor comunităţii epistemice, asociaţiilor profesionale şi angajatori reprezentativi din domeniul aferent programului

	 Conţinutul disciplinei este coroborat cu aşteptările mediului de afaceri în ceea ce privește cunoașterea noțiunilor referitoare la raporturile juridice contractuale






9.Evaluare

	Tip activitate
	9.1 Criterii de evaluare
	9.2 Metode de evaluare
	9.3 Pondere din nota finală

	9.4 Curs
	 Dobândirea cunoştinţelor teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor
	  Verificare sistem grilă, subiecte cu 3 variante de răspuns din care una singură este corectă
(online platforma Moodle)
	  80% (8 puncte)

	
	punctaj din oficiu	 
	10% (1 punct)

	9.5 Seminar/laborator
	 Discutarea materiei predate
Dezbaterea unor speţe şi cazuri concrete
 
	Dezbatere participativă
	10% (1 punct)
 

	9.6 Standard minim de performanţă

	 Studentul trebuie să dobândească cunoştinţele teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor.
Pentru a promova, studentul trebuie să obţină cel puţin nota finală 5. Nota finală se calculează prin cumularea punctelor de la 10.3.




[bookmark: doax3pt10pa2]
	Data completării

30.09.2025


	Semnătura titularului de curs
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................
	Semnătura titularului de seminar
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................

	Data avizării în catedră

01.10.2025
	Semnătura şefului catedrei

.........................







ANEXĂ LA FIŞA DISCIPLINEI

b. Evaluare – mărire de notă

	Tip activitate
	9.1 Criterii de evaluare
	9.2 Metode de evaluare
	9.3 Pondere din nota finală

	9.4 Curs
	 Dobândirea cunoştinţelor teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor
	  Verificare sistem grilă, subiecte cu 3 variante de răspuns din care una singură este corectă
(online platforma Moodle)
	  80% (8 puncte)

	
	punctaj din oficiu	 
	10% (1 punct)

	9.5 Seminar/laborator
	 Discutarea materiei predate
Dezbaterea unor speţe şi cazuri concrete
 
	Dezbatere participativă
	10% (1 punct)
 

	9.6 Standard minim de performanţă

	 Studentul trebuie să dobândească cunoştinţele teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor.
Pentru a promova, studentul trebuie să obţină cel puţin nota finală 5. Nota finală se calculează prin cumularea punctelor de la 10.3.





	Data completării

30.09.2025


	Semnătura titularului de curs
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................
	Semnătura titularului de seminar
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................

	Data avizării în catedră

01.10.2025
	Semnătura şefului catedrei

.........................





c. Evaluare – restanţă

	Tip activitate
	9.1 Criterii de evaluare
	9.2 Metode de evaluare
	9.3 Pondere din nota finală

	9.4 Curs
	 Dobândirea cunoştinţelor teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor
	  Verificare sistem grilă, subiecte cu 3 variante de răspuns din care una singură este corectă
(online platforma Moodle)
	  80% (8 puncte)

	
	punctaj din oficiu	 
	10% (1 punct)

	9.5 Seminar/laborator
	 Discutarea materiei predate
Dezbaterea unor speţe şi cazuri concrete
 
	Dezbatere participativă
	10% (1 punct)
 

	9.6 Standard minim de performanţă

	 Studentul trebuie să dobândească cunoştinţele teoretice şi practice de bază despre dreptul contractelor.
Pentru a promova, studentul trebuie să obţină cel puţin nota finală 5. Nota finală se calculează prin cumularea punctelor de la 10.3.





	Data completării

30.09.2025



	Semnătura titularului de curs
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................
	Semnătura titularului de seminar
Conf. univ.dr. Dan CIMPOERU
.........................

	Data avizării în catedră

01.10.2025
	Semnătura şefului catedrei

.........................






